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INFORMACION A MEDIAS

[a base de una buena decisidn es tener la informacidon correcta
para asi poder medir los riesgos asociados a ese retorno potencial.

| mundo estd transitando por una

vordgine de informacién falsa o

incompleta, o medias verdades que,
estructuradas y difundidas por medios
masivos virtuales, terminan por generar
consecuencias terribles. Lo peor de esto es
que los tomadores de decisién se dejan lle-
var por estas olas de mala informacién. Y se
piden cambios basados en ideas sembradas
sobre mentiras.

Esto rige desde lo mas grande y global
hasta lo mas individual y local. La mala
informacidn estd por todos lados y tiene
variaciones y mutaciones de todo tipo.

En el plano mundial, un ejemplo seria
la posicién de Trump negando el calenca-
miento global, lo que derivé en su salida
del Acuerdo de Paris, algo que tendra
efectos negativos en todo el mundo, sobre
nosotros y nuestras familias. Seguramente
los petroleros estardn muy agradecidos.

En el plano local, como ejemplo, hace
poco un congresista y un periodista (que
van de la mano) empezaron a difundir
una noticia sobre las tasas de interés hipo-
tecarias en Chile, compardndolas con las
peruanas. Pero omitieron un detalle: las
tasas de interés en Chile son tasas reales,
mientras que en ¢l Pert son nominales.

Es decir, en Chile a la tasa que se pu-
blica se le tiene que sumar la “unidad de
fomento”, que es un “proxy” de la inflacién
(porque eso es lo que vas a pagar), y en el
Perti no. La inflacién en Chile ha sido cer-
cana al +3% en promedio los tltimos 10
afios. Y se “olvidaron” de sumarle eso. Todo
esto mientras se discutia en el Congreso
el congelamiento de los intereses y otras

perlas mds.

Y en el mundo de las inversiones tam-
bién puede haber informacién incompleta
que termina distorsionando la capacidad
de decisién del inversionista. Y, mientras
menos sofisticado el inversionista, menos

pregunta.

Un fondo que invierte en renta fija en
bonos “grado de inversion alto” podria
haber rentado casi 7% anual promedio
durante los altimos 10 afios. Excelente. Y
buena parte de esa rentabilidad es debido

a que las tasas de interés de referencia han
caido poco a poco hasta casi 0%. ;Cual

es la posibilidad de que esos retornos se
repitan? Muy muy baja. Probablemente el
rewrno no supere 2%-3% anual y tenga
algin afo negativo. Pero no es lo que se
“marketea”.

He visto otro tipo de fondos que pu-
blicitan retornos de 12% (;muy buena!),
pero que pueden terminar en una rentabi-
lidad neta para el bolsillo del inversionista
de a pie, después de comisiones e impues-
tos, de 7% (otra cosa, ;no?).

O un fondo de renta que ofrecia retor-
nos anuales para el inversionista de 7%-
9%, pero en la letra chiquita decia que
3% era por “apreciacion de los activos” (lo
que puede ser 0%, o también negativo).

;Qué hacer? Pregunten. Y pregunten
mucho. Y apunten y guarden esas no-
tas. Si no les quieren dar la informacién
completa, huyan. Si no les quieren decir
cudnto ganardn ellos, huyan. Pregunten
el costo total de las comisiones mas todos
los gastos. Pregunten la experiencia del
equipo, cudantos anos tienen trabajandn
juntos y los incentivos que hay para que
se queden juntos. Pregunten si tienen
conflictos de intereses y como los resuel-
ven. Pregunten si los estin obligando a
quedarse muchos afos en la inversion sin
poder salir.

Pregunten todo lo que quieran, que la
base de una buena decisién es tener la in-
formacion correcta, para asi poder medir
los riesgos asociados a ese retorno poten-
cial, ya que no hay retornos garantizados y
no hay retornos sin riesgo.



